
 

 بيع قدرتك التنافسية
  فئة المستهدفةال

  .لمبيعات ومندوبي المبيعاتامديري المبيعات و منفذي  ,الحساب فيهم من مديري، بما  محترفي المبيعات

  أهداف البرنامج
  :بحلول نهاية هذا البرنامج ، سيتمكن المشاركون من 

  .مبيعات المراد الوصول اليهاتحقيق المزيد من الاحالات وزياده نسبه ال,تقترب من الفرصه اكثر• 
  .مبيعات قدرتك التنافسيه تعظيم مبيعاتك المحتملة مع صقل• 
  .و الكلمات التي لا معني لها,الضجيج,تخليص رسالات مبيعاتك من الكلمات المبتذلهإنشاء تأثير أكبر عن طريق • 
  .من السعر الي الحد الادني كانك الطرف المشتريالتقليل • 
  .بين مواطن القوة والمزايا التنافسية  تعلم التمييز• 
  . ضمان قدر أكبر من رضى العملاء• 

   محتويات البرنامج
  ؟همهم يتنافسية ، ولماذا هhgميزة الما هي • 
  .قرار الشراءإزالة المخاطر من • 
  .لتثبت ذلك، واستخدام المقاييس  عن مزاياك التنافسيهالكشف • 
  .الرئيسيه " تات الخطيرهالتفاو"الاعتراف ومعالجة • 
  .ممع احتياجاته منها ومواءمة القابلة للتنفيذ معايير الشراء الخاصه بعملائكتحديد • 
  .بقدرتك التنافسيهالاتصال • 

  
  
  

  .المحاضرات٪ من مجموع  90تطلب حضور لا يقل عن ت شهادةهذه ال
  ةالانجليزي ةغلبال: المواد 
  ةساع 18: المدة 

  
  
  
   
   

  


